
La importancia de utilizar bases de datos

confiables

Cuando una persona quiere vender, comprar o invertir en una propiedad, una de las
preguntas más importantes es: ¿cuál es el precio correcto?

 Este análisis permite tomar
decisiones con información
real y confiable, evitando
errores costosos.

¿Cómo se realiza un análisis
de mercado?
Para realizar un análisis de
mercado profesional se
revisan varios elementos
importantes:

1. Propiedades comparables
 Se analizan casas o terrenos
similares que se hayan

 vendido recientemente en la
misma zona. Esto ayuda a
entender cuánto están
pagando realmente los
compradores.

2. Oferta y demanda
Se observa cuántas
propiedades hay disponibles
y cuántas personas están
buscando comprar en esa
zona.

3. Ubicación y desarrollo de la
zona

Un análisis de mercado solo es útil si la información utilizada
es confiable.
 Por eso los profesionales inmobiliarios utilizan bases de datos
verificadas y fuentes oficiales, como:

Registros públicos de propiedad
Datos de ventas recientes en la zona
Información catastral
Estadísticas del mercado inmobiliario
Reportes económicos y urbanos

Factores como escuelas
cercanas, hospitales, centros
comerciales, transporte y
proyectos de desarrollo
 influyen mucho en el valor de
una propiedad.

4. Tendencias del mercado
Se estudia si los precios están
subiendo, bajando o
manteniéndose estables.

Aquí es donde entra el
análisis de mercado
inmobiliario.

Un análisis de mercado es un
estudio que se realiza para
conocer el valor real de una
propiedad dentro de una
zona específica. Para hacerlo,
se analizan diferentes
factores como los precios de
propiedades similares, la
oferta y la demanda, el
crecimiento de la zona y las
tendencias del mercado.
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Beneficios del análisis de
mercado para nuestros clientes

Noticia de última hora.

1. Vender al precio correcto
Si una propiedad se ofrece muy cara puede tardar mucho en
venderse.
 Si se vende muy barata, el propietario pierde dinero.
 El análisis de mercado ayuda a encontrar el precio justo.
2. Comprar con seguridad
Los compradores pueden saber si una propiedad realmente
vale lo que están pagando.
3. Invertir con menor riesgo
Para los inversionistas, el análisis permite identificar zonas
con mayor crecimiento y potencial de plusvalía.
4. Negociar con información real
Tener datos reales permite negociar con mayor seguridad y
confianza.

¿Qué es un activo logístico en exterior? El nuevo
producto inmobiliario que interesa a los grandes
inversores

El fondo Stoneshield busca contar con una plataforma
de estos almacenes por 1.000 millones en el sur de
EuropaLos grandes inversores han encontrado un nuevo
tipo de propiedad a desarrollar y profesionalizar. Se
trata del IOS (industrial outdoor storage, en inglés) o
suelo industrial para almacenaje en exterior.

En nuestra inmobiliaria realizamos análisis de
mercado para ayudar a nuestros clientes a
tomar decisiones inteligentes.

En nuestra inmobiliaria creemos que la confianza se construye con información clara y transparente.
Por eso realizamos análisis de mercado basados en datos reales, comparaciones actualizadas y fuentes
confiables, con el objetivo de ofrecer a nuestros clientes una visión clara del mercado inmobiliario.
Nuestro objetivo es ayudar a cada cliente a tomar decisiones informadas, ya sea que estén buscando vender su
propiedad, comprar su primera casa o invertir en bienes raíces.

Nuestro compromiso con un análisis
profesional
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